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Anadolubank Hazine ve Perakende Bankacilik Genel Miidiir Yardimcisi Recep Atakan
"Bankamiz 2011 yilinda da hem sigorta sirketi hem de iriin cesitligini
artirarak KOBI'lere ucuz ve hizh ¢oziimler iiretmeye devam edecegiz"

Msterilerimizden ve pazardan elde ettigimiz bilgiler neticesinde
bu dénem igin yaptigimiz tespit, KOBI'lerin en énemli finansal
ihtiyaclarindan birinin vade sorunu oldugu yéniinde. Tiirkiye'de
bireyler ve bilyiik kurumlar uzun vadeli borglanabiliyor ama KOBI'ler
uzun vadeli borglanamiyor. Bu yiizden KOBI'nin bilyiimek icin ihtiyag
duydugu sermaye destedini, Konutu Sermaye Yapan Kredi isimli
paket kapsaminda bes yil vadeli bir 6deme planiyla KOBI'lerimizin
hizmetine sunduk. Ugurlu Uretim Destek Paketi, adindan anlasilacag
tizere (iretim yapan firmalarimizin ihtiyaglarini karsilamak tizere
olustu. Uretim yapan firmalar agirlikli organize sanayi bélgelerinde
bulundugu icin paketimizi ilk olarak ilgili bélgelerde KOBI'lerimize
sunuyoruz. Kisa Vadeli Destek Paketi, bilanco yapilarindaki farklilik
nedeniyle alacak ve bor¢ 6deme vadeleri arasinda fark bulunan ve
bu nedenle nakit sikintisi yasayan isletmelere ilag oluyor. Ugurlu
POS Paketi ise yine perakende sektériindeki isletmelerimizin daha
fazla faydalanacag tiriinleri iceriyor. isletme yiizde 0,79'luk POS
komisyon orani ayricalidi yasarken, Hazir Para ve esit taksitli kredi
kullanma imkanini da yakaliyor. Ugurlu Profesyonel Paket, 6zellikle
kendi mesleklerini icra eden ve sahis sirketleri i¢in birgok avantaj

iceriyor. Ugurlu Esnaf Paketi ise
mikro isletmelerin 6nemli bir
bélimiini olusturan esnaflara
yonelik olusturuldu. Esnaf ve
Sanatkarlar Odalari ile anlasma
yapmak suretiyle esnaflara toplu
anlasma getirdigi faydalar
bulunuyor. Ugurlu Koruma Paketi
ile misterilerimizin Gretim
aracglarini, gayrimenkullerini ve
¢alisanlarini olasi risklerden korumayi hedefliyoruz. Farkl sigorta
sirketinin acenteligini yaparak miisterilerimize en avantajli sigorta
poligesini sunuyoruz. KOBI'lerin is yerlerini yangin, su baskini,
hirsizlik, kasko, tiretim araglari konularinda, calisanlarinin da is
glictinii glivence altina alirken yatirimlarini yénlendirmek ve giivence
altina almak icin de Ugurlu Koruma Paketi adi altinda 6zel sigorta
paketleri sunuyoruz. Bankamiz 2011 yilinda da hem sigorta sirketi
hem de iiriin gesitligini artirarak KOBI'lere ucuz ve hizli géziimler
tiretmeye devam edecek.

Eurobank Tekfen olarak dzellikle
orta ve kiiclik dlcekli isletmeleri
hedefliyoruz. Yillik satig cirosu 5
milyon TL'ye kadar olan isletmeleri
kiiglik isletmeler olarak
adlandiriyoruz. Bunlar daha gok
girisimcilerden olusuyor. 5 milyon
TL ile 100 milyon TL arasinda
cirosu olan orta ve biiyiik dlgekli
firmalari ise ticari firmalar olarak
adlandiriyoruz. Portfoylimuizde agirlikli olarak tretici firmalar ve
turizm, imalat ve hizmet sektérlerine odaklaniyoruz. Ticaret ve esnaf
odalariyla bankamiz arasinda gergeklesen anlasmalarla oda tyelerine
sunulan "0da Anlagmalari Paketi" ile bugiine kadar Tiirkiye genelinde
18 oda anlagmasi imzalandi. Amacimiz, KOBI'lerin finansal
ihtiyaglarina hizli ve kolay ¢dziimler sunmak. Ticaret ve esnaf
odalar tiyelerine 6zel iriin ve hizmetler biitiink olan "Oda Anlasmalar
Paketi"ni gectigimiz mart ayinda pazara sunduk. Temmuz ayi
basinda, sektore ozel paketler kapsaminda KOBIi'lere destek olmak
amaciyla sundugumuz "Turizm Paketi" bu konudaki ilk
drneklerimizden biri. Tiim sektérlerde, KOBI kapsaminda yer alan
kiitik isletmeler, bugiin ve dniimiizdeki donemde ana bankalari

Eurobank Tekfen Genel Miidiirii Mehmet Sénmez
"2011 yilinda kiiciik isletme miisterilerimize sundugumuz iiriin ve hizmet
paketlerimize miisterilerimizin ihtiyac duyacagi sigorta iiriinlerini de ekleyecegiz"

olmay! hedefleyecegimiz ve hizmet vermeye odaklandigimiz miisteriler.
Ozellikle, kiigiik isletmelerin isletme sermayesi nakit ihtiyaclarini
karsilamaya y6nelik "pazarda ilk" olma dzelligine sahip yeni kredi
Uriinimiiz "Faal Hesap" gectigimiz giinlerde hayata gecti. i;;letme!erin
glicline gli¢ katacak "Faal Hesap" ile kredinin ydnetimini isletmeye
birakiyoruz. Subeye gelmeden internet bankaciligi tizerinden kullanim,
odeme ve izleme 6zelligi olan bu yeni kredi Griini isletmelerin nakit
akislarini daha 6zglir yonetebilmelerine imkan verecek. Bankamizda
perakende bankacilik bliyiime stratejisi kapsaminda, sigorta lriinleri
ve bu triinlerin satisi konusunda 2010 yilinin son ceyredinde
calismalarimiza basladik. Daha énce agirlikli olarak misgterilerimize
verdigimiz kredilerin ve teminat olarak alinan gayrimenkullerin
sigortalanmasi konusunda faaliyet gosterirken, 2011 yilinda
musterilerimize her tirlG sigorta triin ve hizmetlerini sunmayi
hedefliyoruz. Bu kapsamda 2010 yili son ¢eyredinde birgok sigorta
sirketiyle isbirligine giderek yeni acentelik sozlesmeleri gergeklestirdik.
Genel midirlik organizasyonumuz ve gerekli sistem altyapisinin
kurulusu konusunda ¢alismalarimiz tamamlanmak lizere. 2011
yilinda dzellikle kiiglik isletme misterilerimize sundugumuz ozel
tirtin ve hizmet paketlerimize misterilerimizin ihtiya¢ duyacad
(isyeri sigortasi, makine techizat sigortasi, vs.) sigorta trtinlerini

de ekliyor olacad:z.
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